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UTILAJE PENTRU CONSTRUCTII

l09050l Performanta: Integrare solutii ERP

Client ~
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Companie care se ocupa cu comertul si servisarea utilajelor pentru constructii. Pe
langa echipa de distributie, vanzarea se face si printr-un punct de lucru fizic
(magazin).
Provocari .
. Interconectarea departamentelor pentru o gestionare mai buna a
resurselor si proceselor din companie
. Adoptarea unui instrument informatic user-friendly, care poate imbunatatii
serviciul clienti si dezvolta comunicarea cu clientii si schimbul informatic
intern
Solutii °

Am proiectat si implementat un sistem ERP pe platforma de business Odoo, pentru
a acoperi 5 sectiuni principale:

° Planificarea resurselor financiare

o intocmirea contabilitatii financiare si de gestiune
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Rezultate

o Managementul resurselor umane
o Gestionarea portofoliului de clienti
o Managementul activitatii de aprovizionare, desfacere si depanare

Fiind vorba de mai multe departamente, am folosit o solutie modulara, ale carei
componente sunt integrate intr-o platforma comuna cu o baza de date in regim
relationat. Acest lucru permite interconectarea departamentelor pentru o
gestionare mai buna a resurselor si proceselor din companie.

Modulele folosite sunt:

. Gestiunea relatiilor cu clientii (CRM)

J Gestiunea comenzilor client, vanzare (Vanzari)

o Managementul achizitiilor/aprovizionare (Furnizori/Achizitii)
o Gestiunea stocurilor (Depozit)

o Management service (Depanare)

. Finante si contabilitate

Resurse umane

Facilitarea centralizarii informatiilor despre clienti

Rapiditate in centralizarea informatiilor despre operatiunile de
asamblare/dezasamblare

Reducerea timpilor de executie prin inlaturarea task-urilor minore,
adiacente

Accesul constant la informatii in timp real despre stocul pieselor de
schimb, asigura detectarea timpurie a problemelor, garantand
continuitatea activitatilor

Optiune imbunatatita de personalizare a ofertelor de marketing
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Testimonial ~

“Initial nu am inteles importanta unui ERP pentru compania noastra. Apoi dupa

‘ ‘ o discutie cu cei de la Diginesis, am fost mult mai receptiv la necesitatea de a face
un pas inainte in activitatea companiei noastre Logosol SRL si am decis sa ne
implementam o astfel de solutie informatica.

Colaborand cu compania Diginesis am intrat in contact cu o echipda de
profesionisti specializati in implementarea si configurarea unui ERP modern, de
la care am primit informatiile si suportul necesar unei astfel de colaborari pe care
am demarat-o si desfasurat-o cu mult succes.

In prezent, activitatea companiei se desfdsoard mult mai usor, am redus din
timpii de activitate si acoperim rapid diferitele necesitati ale departamentelor,
intrucat platforma Odoo ne oferd cu usurinta toate informatiile si facilitatile de
care avem nevote.

Nu credeam ca totul poate fi acum atat de usor in activitatea companiei noastre st
daca as da timpul inapoi nu as mai fi dispus sa lucrez fara o astfel de platforma
informatica.

Ma bucur in continuare de o bund colaborare cu firma Diginesis pe partea de
consultanta si mentenanta si recomand oricarei firme in curs de dezvoltare sa
apeleze la servicile acestei companti si la platforma Odoo pe care o folosesc si eu
cu evidente satisfactii.”

Cosmin Ursu, Manager General
Pentru mai multe informatii despre companie, vizitati
www.logosol.ro
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